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25 neue
Atemschutzträger
Neustadt/WN. (arw) 4 junge Mäd-
chen und 21 Burschen der Landkreis-
Feuerwehren legten erfolgreich den
Atemschutzlehrgang ab. Kursleiter
Helmut Staratschek freute sich, dass
alle Teilnehmer bestanden hatten. In
25 Stunden lernten die Rettungskräf-
te das Rüstzeug in Theorie und Pra-
xis. Dafür opferten sie auch zwei
Samstage und drei Abende ihrer Frei-
zeit. Für Kreisbrandinspektor Josef
Kres war es der letzte Lehrgang, denn
er scheidet Ende Juni altersbedingt
aus dem aktiven Feuerwehrdienst
aus. Er appellierte an die neuen
Atemschutzgeräteträger, in ihren
Wehren weiter zu üben. Sie sollten
aber auch zugeben, wenn sie nicht
gut drauf seien. Kreisbrandmeister
Ulrich Kraus lobte das Engagement
der jungen Menschen.

Die neuen 25 Atemschutzträger der Landkreis-Feuerwehren sind: Johannes Brüderer, Markus Lorenz, Konrad Helgert (alle Pressath), Patrik Gruber, Philipp
Hofmann, Andreas Schmucker, Luca Lang, Christian Lewerenz (Schirmitz), Daniel Holfelder, Philipp Völkl, Daniel Feiler (Brünst), Stefan Scheibl (Georgen-
berg), Alexander Betz (Püchersreuth), Noah Luger (Floß), Fabian Kühnl (Neuhaus), Josef Schieder, Lena Scheck, Chiara Schwarz (Störnstein), Katharina
Pschierer, Christan Steiner (Oberwildenau), Wolfgang Hösl (Bernstein), Franziska Birkner, Daniel Kick (Pakstein), Stefan und Tobias Kummer (Meerboden-
reuth). Bild: arw

Ohne Umweg direkt
zum Kunden
Werksverkauf punktet mit attraktiven Preisen

D
irekt vom Produzenten
ohne Umwege an den
Kunden – wenn Unter-

nehmen auch diesen Ver-
triebsweg für ihre Produkte
anbieten, so hat das sowohl
für den Endkunden, der di-
rekt ab Werk einkauft, als
auch für den Hersteller selbst
Vorteile. Und zwar nicht nur
im Hinblick auf den bei
Werksverkauf bzw. Factory
Outlet meist günstigeren
Preis.

Preisvorteil für

die Kunden

Zunächst verkauft der Her-
steller seine Waren üblicher-
weise an einen Großhändler
– und von diesem ordert der
Einzelhandel die jeweils be-
nötigte Menge. Dort kann
der Kunde sie dann im Fach-
geschäft vor Ort erwerben.
Doch nicht immer muss das
so laufen. Beim Fabrikver-

kauf ist diese Kette um zwei
Glieder verkürzt: Der Her-
steller verkauft seine Waren
direkt an den Endkunden.
Hierdurch ergibt sich in der
Folge ein Preisvorteil, da auf
die beiden Zwischenstatio-
nen des Groß- und Einzel-
handels verzichtet wird.

Für die Hersteller ist es im
Normalfall bequemer, den
üblichen Weg über Groß-
und Einzelhandel zu wählen.
Die Händler nehmen große
Mengen an Ware ab und sor-
gen für einen kalkulierbaren
Vertrieb in großem Rahmen.
Aus diesem Grund werden
beim Fabrikverkauf in der
Regel überwiegend auch nur
jene Produkte angeboten, die
sich gewöhnlich im Einzel-
handel nicht mehr verkaufen
lassen.

Dazu zählen beispielsweise
Überproduktionen, Waren
mit kleinen Fehlern oder jene
Modelle, die bisher in den
Geschäften keinen oder

nicht genügend Käufer ge-
funden haben.

Große Marken zum

kleinen Preis

Wer mit diesen Einschrän-
kungen leben kann, der kann
beim Fabrikverkauf richtig at-
traktive Schnäppchen ma-
chen. Markenbewusste Käu-
fer kommen auf diese Weise
preiswert an ihre jeweiligen
Lieblingsmarken und den
Herstellern bietet sich ein
zusätzlicher Absatzkanal.

Ohne die Möglichkeit des
Fabrikverkaufs würden man-
che Produkte vermutlich un-
verkauft bleiben und müss-
ten letzten Endes entsorgt
werden. Dadurch würde die
Umwelt gleich zweimal be-
lastet: Einmal bei der Her-
stellung und dann noch ein-
mal bei der Entsorgung. Die
daraus resultierenden Mehr-
kosten würden auf die ver-
bleibenden Produkte umge-
legt.

Ware direkt vom Hersteller: Werksverkauf erfreut sich bei den Kunden großer Beliebtheit.
. Bild: Huber

Werks- und Fabrikverkauf

FACTORY OUTLET
CENTER

TOLLE ANGEBOTE - ATTRAKTIVE PREISE
Sonderrabatt-Tage: 20% Rabatt auf reguläre Ware in
unserem Werksverkauf an jedem ersten Wochenende
im Monat
Jeden Freitag attraktive Sonderangebote in unserem
Schnäppchenmarkt
Vorteilspreise beim Angebot des Monats
Wöchentlich: Gravuraktionen
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WIR FREUEN UNS AUF IHREN BESUCH!
Nachtmann GmbH • Zacharias-Frank-Str. 7 • 92660 Neustadt a. d. WN

Tel: +49 (0)9602/30 1176 • Fax: +49 (0)9602/30 1100
barverkauf@nachtmann.de • www.nachtmann.de

Öffnungszeiten: Mo - Fr.: 10.00 - 18.00 Uhr, Sa.: 09.00 - 13.00 Uhr

Bruno Koch GmbH&Co KG
Kolpingstraße 8 - 92533 Wernberg-Köblitz

Telefon: 09604/2238 - Telefax: 09604/3196 - www.wernberger-champignons.de
Wir sind persönlich für Sie da: Mo bis Do von 8 bis 11 Uhr und von 13.30 Uhr bis 16 Uhr Freitags von 8 bis 11 Uhr

DELIKATESS-PrEISELbEErEn
aus wild wachsenden nordischen
Beeren nach Hausfrauenart

CHAMPIGnOnS
verschiedene Sortierungen auch

für Pizza und Metzgereien

Gardinenfabrikation

Fröhlich

GmbH

Beraten - Ausmessen - Nähen - Montieren - Dekorieren

95519 Vorbach - Tel. 09205-241

www. gardinen-froehlich.de
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HOLEN SIE SICH DAS
PORZELLAN DER TOP-GASTRONOMIE!

ProfiTable ist einWerksverkauf der BHS tabletop AG

www.profitable.de

% ECHTES PROFI-PORZELLAN
ZUM SUPER GÜNSTIGEN
OUTLET-PREIS!!!!!

Werksverkauf Schönwald
Rehauer Straße 44-54 · 95173 Schönwald
Mo bis Fr 9 – 18 Uhr, Sa 9 – 13 Uhr

Outlet-Shop Selb
Factory In · Vielitzer Straße 26 · 95100 Selb
Mo bis Sa 9.30 – 18 Uhr

NEU! Werksverkauf Weiden
Fabrikstraße · 92637Weiden
Mo bis Fr 9.30 – 18 Uhr, Sa 9.30 – 14 Uhr

*
*Ab einemEinkaufswertvon 15,00€, gibt es einenvonuns ausge-
wählten 1.000gBeutel Fruchtsaft-Sondermischunggratis dazu!

OSTER-AKTION
Trolli-SHOP, Industriestraße 3, 92431 Neunburg v.W.

Öffnungszeiten: Mo.-Fr. 09:00-17:00 Uhr,
Sa. 09:00-12:00 Uhr

Solange der Vorrat reicht. Aktionszeitraum vom 28.03.2015 bis 11.04.2015.
Dieses Angebot ist pro kaufendem Kunden nur einmal täglich

im Trolli-Shop Neunburg v. W. erhältlich.
Ausgabe pro Einkauf nur ein Gratisbeutel.

Bademoden & Shorts
für Jung und Alt von klein bis groß!

Damenbis zur Größe 60
Männer bis zur Größe 10XL
Kinder undKleinkinder
Fabrikverkauf
jeden Freitag 13.00 bis 15.30 Uhr

eleMar Vertriebs GmbH
Wunsiedler Straße 14
95478 Kemnath
Phone 09642/70990


